
Du får følgende udbytte

Udbytte for sælgeren og virksomheden:

•	 Øget selvindsigt til sælgeren
•	 Hurtig, nem og effektiv hjælp til sælgertræning
•	 Genkendelse af andres foretrukne adfærdsstile 
•	 Øget forståelse for andre mennesker 
•	 Målrettet kommunikation 
•	 Mere effektivt salgsarbejde og dermed bedre bundlinje
•	 Fælles sælgersprog via Extended DISC® termologien

Extended DISC® Sælgertræningskoncept 

Et uddannelseskoncept der direkte kan anvendes til træning af sælgere
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Udbytte for instruktøren:

•	 Tidsbesparelse – du får et færdigpakket kursus med alle 	
	 materialer
•	 Mulighed for at supplere med egne eksempler
•	 Branding af eget firma, da materialet kan leveres med eget 	
	 logo og tilpasninger i eksemplerne

Anvendelsesområder

Extended DISC® Sælgertræning kan anvendes i alle typer 
virksomheder, hvor der foregår en personlig salgsindsats. 

Form	

Instruktørmanualen indeholder to forslag til forløb. Tre dages 
forløb eller et forløb med dobbeltlektioner. Der veksles mellem 
teoretisk gennemgang og praktiske opgaver.
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Målgruppe

Alle interne/eksterne konsulenter og instruktører, der ønsker at 
gennemføre et færdigudviklet og testet 
sælgertræningsprogram til udvikling af salgsafdelinger.

Indhold

Der bliver sat fokus på grundlæggende salgstræning i samspil 
med forståelsen for de fire adfærdstyper fra teorien omkring 
Extended DISC®. På den måde bliver der stillet skarpt på egen 
adfærd, på kundens adfærd, og hvordan egen adfærd kan 
tilpasses kundens adfærd, så der opnås succes med salget.

Extended DISC® Sælgertræning basispakke indeholder:

•        Instruktørmanual med bl.a. lektionsplaner, diasshow og 
          løsningsforslag til opgaver
•        Elevmaterialer
•        Extended DISC® spil
•        Kalenderindstik
•        Extended DISC® Sælger Profil
•        CD-rom med diasshow

Basispakken kan suppleres med yderligere antal Extended DISC® 
Sælger profil, kalenderindstik og elevmaterialer. 

Hvordan

Kontakt HR Solutions A/S for hvordan vi finder en løsning til dig.

Forudsætning

For at anvende Extended DISC® Sælgertræningskoncept kræver det, at 
instruktøren er certificeret i Extended DISC® Basic.
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